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BSV historia y orden de magnitudes

24 Millones de facturacion

Promedio de venta 18 millones de litros
Promedio 33% Granel
Promedio 67 % embotellado.

, . | 480 + 85 socios productores
% 4 / [ S | Ly | 3,500 has + 300 has. en ecoldgico
| | 90 empleados

3 + 1 Bodegas

6 +1 lineas de embotellado

2 Denominaciones de Origen
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https://youtu.be/TChq4tdUK08

., Conoces alguno de nuestros productos?
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World Production

B World Production [l EU-28 | Spain [l Aragon | Carifena [l BSY
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Oferta vino y mosto EU-28
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Oferta vino y mosto EU-28

T Total EU-28 Wine Must Production Evolution
il Situation October 18th , 2016
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Campana 2015-2016.CCAA y Espana.

Produccion de vino: datos declarados en el (FEGA).

Territorio - 2014/2015 v 2015/2016 - Dif. A-1
Castilla-La Mancha 20.045.164 18.303.973 -8,7%
Extremadura 4.015.136 3.827.327 -4 7%
Cataluna 3.278.648 3.302.038 0,7%
Rioja 2.119.914 2.245.992 5,9%
Comunidad Valenciar 1.538.047 2.104.999 36,9%
Castilla y Ledn 2.254.090 1.835.818 -18,6%
Aragon 1.102.155 1.435.534 30,2%
Andalucia 1.082.520 1.133.236 4,7%
Navarra, 725.774 848.916 17,0%
Pais Vasco 823.999 778.798 -5,5%
Murcia 581.209 663.368 14,1%
Galicia 367.099 454,782 23,9%
Madrid 133.505 122.384 -8,3%
Canarias 95.963 102.717 7,0%
Balears, llles 44,440 57.624 29,7%
Asturias 1.911 1.671 -12,6%
Cantabria 993 - -100,0%
Total Espafia 38.210.567 37.219.177 -3%
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Grafico Produccion vino F

Castilla-La Mancha
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BSV en relacion a las DOP’s de Aragon en 2017

PRODUCCION KGS UVA 2016

Borja

2015 2016 A-1 Cuota 15 Cuota 16 20,75%
Borja 38,3 35,5 -7,31% 21,60% 20,75%
Somontano 18,0 23,4 30,00% 10,15% 13,68%
Calatayud 12,0 142  18,33% 6,77%  8,30%
Carifiena 78,8 69,2  -12,18% 44,44%  40,44%
BSV 30,2 28,8  -4,64% 17,03% 16,83%
1773 1711 -3,50% 100,00% 100,00%

Carifena 109 98 -70,09% 61,48% 57,28%

SANIVALERO

BODEGAS




., CoOmo nos va?



Oferta al mercado- Cosechas




BSV resumen/ BSV Highlights
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Presencia internacional

Facturacion en euros en 2015
Turnover in euros. Fiscal Year
ending 31 December 2015
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BSV resumen/ BSV Highlights

PRODUC
Conocidos

Penetracion de
mercado

Desarrollo de
Mercados

s dotiesa
BSV




BSV resumen/ BSV Highlights

Investments
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BSV compra Tierra de Cubas, en la que
creara una cava para 4 millones de botellas

Bodegas San Valero «redobla» su
de calidad y el enoturismo

® Con esta adquisicid
constante apuesta por los vino

ZARAGOZA. El grupo coopera-
tivo BSV continua creciendo. A
Bodegas San Valero -integrada
en la Denominacion de Origen
Carificna- y Bodegas Gran Du-
cay ~inscrita en la D. O. Cava- se
une ahora Tierra de Cubas, una
bodega que pertenecio a la em-
presadel mismo nombre -actual-
mente en proceso concursal-, en
la que el grupo carifiense instala-
rd una cava y unas instalaciones
de llenado con capacidad para
cuatro millones de botellas.

ubicada en Carifiena, municipio
en el que la D. O. permite la ela-
boracion de este espumoso.
Situada en una loma desde la
que se domina gran parte del te-
rritorio que forma la denomina-
¢ién mas antigua de Aragon, Tie-
rra de Cubas dispone de una zo-
na de elaboracion de vino de ca-
lidad, con capacidad para dos mi
llones de kilos de uva, dotada
ademas de depésitos de acero
inoxidable y camisas de refrig
permiten la fermenta-

ra que exigen la guarda de vinos

gran calidad. Y tiene también
zonas de embotellado que cum-
plen los mas altos estindares de
calidad, asi como salas de crian-
za en botella, en las que el grupo
bodeguero espera mejorar la
competitividad del negocio del
cava en los mercados de expor-
tacion.

«Hotel con encanto»
Pedro Fatas, director general de
BSV. prefirié no concretar el

vir esta bodega y eso quiere apro-
vecharlo también el grupo coo-
perativo. De hecho, en el corazén
de las instalaciones estd en
do un «pequeio hotel con encan-
to que conjuga la tradicion vitivi-
nicolamas arraigada conel lujoy
la tecnologia», como lo definié el
director general de BSV. Este pe-
quefio hotel cuenta con cinco sui
tes, una sala de conferencias y un
salon para eventos con capacidad
para mas de 500 personas.
Contodo ello, sefiald Fatas, Bo-
degas San Valero podra asi «re-
doblar» su apuesta por los vinos
de calidad, por el cava y por el
enoturismo. «Un proyecto

grupo cooperativo, que engl
amas de 400 socios products
que poseen mis de 3.500 he
reas de vifiedo, se encuentrat
bién inmerso en un proyectc
cooperacién con la coopera
San Nicolas de Tolentino (S!
de Almonacid de la Sierra que
pondra la puesta en marcha ¢
mayor explotacién de vif
ologico en Aragon. Unos
nes de diversificacion que el
sidente del grupo, José Antc
Ruiz, espera que ayuden a g
rar mayor rentabilidad y sost
bilidad al negocio, que en el
2019 cumplira 75 afios de histc
BSV. que ha vendimiado
media de 22.000 toneladas de
anuales durante los tltimos
tro afio, representa alrededo
27% de la produccion total d
Denominacién de Carifiena
que pertenece y el 17% del
producido en Aragon. El gn



BSV resumen/ BSV Highlights

nstalac 5 02 12 CO0peratvg Som Nicolls de Tolentine en Anenacid de [ Sierra arpora

BSV y la cooperativa SNT

crearan la mayor explotacion
de viiiedo ecologico de Arago
@ Laemy

transformard sus 330 ireas y Bodegas
San Valero comercializara los caldos
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Proyecto de
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Producto ecologico

¢ QUE ES UN CULTIVO ECOLOGICO?
« (Cultivos agricolas y sus cosechas gque se producen segun una normativa europea.

« Normativas EU de Agricultura Ecoldgica. Legislacion comision europea
» [Existe un sistema de inscripcion, control (de campo, de elaboracion y de producto
final) y certificacion con un sello de garantia que se comparte en toda la UE.

SON SINONIMOS Y ESTAN PROTEGIDOS LOS TERMINOS:
Ecoldgico. Biologico. Organico

PRINCIPIOS DE LA AGRICULTURA ECOLOGICA?
« Enlos principios de IFOAM —Federacion internacional de Movimientos de Agricultura

Ecologica http://www.ifoam-eu.org/

« Suelo: mantenimiento de la fertilidad natural del suelo agricola a base de fertilizantes
organicos (estiércol, compost, cultivo leguminosas, etc...)

» Ausencia de productos quimicos de sintesis (herbicidas, insecticidas, abonos).
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http://www.ifoam-eu.org/

“Proceso de reconversion de convencional a ecologico del vinedo y bodega

de la cooperativa San Nicolas de Tolentino (Almo-Ecowine)”

Miembros del grupo de Cooperacion S\T ®

« San Nicolas de Tolentino Soc. Cooperativa (SNT) - |ta

- Bodegas San Valero . PN e

« Unidn de Agricultores y Ganaderos de Aragén (UAGA) UAGA Comunidad de

« Comunidad de regantes La Somera. G@E//;LHE Regantes la Somera
« Centro de Investigacion y Tecnologia Agroalimentaria |

, SANGVALERO “%| CONSEJO SUPERIOR
de Aragon (CITA) caj CENTHCAS

» (Centro Superior de Investigaciones Cientificas (CSIC)

Ambitos: ==GOBIERNO
« Productividad y sostenibilidad de explotaciones =—DE ARAGON

. Departamento de Desarrollo
agrarias y forestales. Rural y Sostenibilidad
* Aumento del valor anadido de los productos

agroalimentarios.
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Objetivos: Proyecto Cooperacion
R RRRRRTTTTTRRRBERRDRBRDDZZDD

Objetivo 1: Mejorar la viabilidad econdmica de los viticultores con
produccion diferenciada (D.O. Carinena y sello de Agricultura Ecologica),
para asi, asegurar la continuidad de la actividad cooperativa SNT.

« Se integrara la produccion de SNT en los canales de comercializacion
de Bodegas San Valero.

| 0s viticultores continuaran con el modelo de agricultura ecoldgica con
la experiencia y conocimiento adquirido en la formacion y visitas
realizadas por UAGA
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Objetivos: Proyecto Cooperacion

o| CITA desempenara actividades relacionadas con el analisis y
estudio de la presencia de nitratos:

eAnalisis del uso de fertilizantes minerales y organicos en las

explotaciones de secano y regadio de la zona durante los anos
anteriores. Realizacion de encuestas entre los agricultores y a la
Cooperativa.

ePlanificacion de la fertilizacion organica para cultivo ecologico
usando distintos tipos de materia organica como fertilizante, y
considerando el N aplicado en el agua de riego y el N del suelo.
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Esquema del proyecto

Gestion del
cambio
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Analisis de
suelos

Analisis de
Agua

“Route to
market” del Importacion
producto

Distribucion

Punto de
venta

Consumidor
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